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COM 1 QUAN VAU COMENCAR?
Busquets Business Advisor va sorgir l'any 2016 com
un projecte personal guan vaig comencar a gestio-
nar els meus primers clients en I'ambit comercial
i de margueting. A partir d'aguell moment vaig
anar professionalitzant el meu projecte fins que
l'any 2018 em vaig establir completament pel meu
compte. Des de llavors Busquets Business Advisor
ha anat creixent i encarant nous reptes i noves eta-
pes, I'Ultima de les guals ha estat la creacid de la
SL ilaincorporacié d'un nou membre a l'equip per
poder oferir uns serveis millors i mes complets als
nostres clients.

QUINS SERVEIS OFERIU?

El nostre objectiu és assessorar | acompanyar les
empreses per ajudar-les a assolir els seus objectius
de manera més rapida i eficient. Amb aquesta idea
com a meta final oferim serveis d'analisi i estrate-
gia de negoci, gestio comercial, marqueting onli-
ne i offline i internacionalitzacid, i ho fem sempre
des del mentoring, un acompanyament actiu i fet
a mida per a cada empresa en funcid de les seves
necessitats | els seus objectius de futur,

QUINS ASPECTES CONCRETS TREBALLEU
DINS L'AMBIT DE LEMPRESA?

La nostra voluntat és adaptar-nos al maxim als
nostres clients. | és per aixo que el punt de parti-
da sempre és una analisi de la situacié actual de
l'empresa, els seus punts forts i febles, i la definicio
d'objectius a curt i llarg termini. Aguesta primera
analisi ens permet establir quins aspectes hem de
treballar en cada cas: la gestia de 'equip, dissenyar
noves estrategies de margueting, definir estrate-
gies comercials... Cada client és un cas completa-
ment diferent i requereix ser analitzat en profundi-
tat per oferir-li serveis a mida.

ESTEU ESPECIALITZATS EN ALGUN SECTOR
EN CONCRET?

Comptem amb dos ambits professionals que trac-
tem especialment. Per una banda, el sector indus-
trial i, més concretament, les energies renovables.
Tenim experiéncia en el sector de l'energia solar
fotoveltaica, treballant per algunes de les empre-
ses més destacades tant a nivell nacional com in-
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ternacional. | de laltra, l'assessorament a farma-
cies | altres empreses del sector farmaceutic. A
consequencia del meu bagatge familiar conec en
profunditat el funcionament del sector farmaceu-
tic i des del 2012 he estat oferint assessorament
a diverses farmacies, proporcionant una visio meés
comercial | empresarial per ajudar-les a encarar
tant la situacio canviant actual com les noves ne-
cessitats | demandes dels clients | pacients.

ELS VOSTRES CLIENTS SON DE LA ZONA O
TREBALLEU EN UN AMBIT GEOGRAFIC MES
AMPLI?

A Busquets Business Advisor ens agrada treballar
amb clients propers per generar sinergies amb
empreses d'ambit local i comarcal i contribuir a
enfortir el teixit empresarial de la nostra zona. No
obstant aixo, també tenim alguns clients d'altres
territoris de I'Estat | alguns d'ambit internacional.

QUINS AVANTATGES TE ESTAR UBICAT AL
VIVER D'EMPRESES DEL CTC?

La decisido de formar part del CTC ha estat un
moviment clau en el creixement de I'empresa, ja
gue vam decidir establir-nos-hi tan bon punt vam
crear la SL. El fet d'estar ubicats al CTC ens dona
l'oportunitat de desenvolupar |la nostra activitat
en unes installacions completament egquipades
amb tots els serveis per al nostre dia a dia. Dal-
tra banda, la manera com esta organitzat facilita
que estiguem en contacte amb altres empreses de
la zona i, d'aguesta manera, facilita el networking
amb aguestes.

QUINS REPTES TENIU DE CARA AL FUTUR?
El principal repte de Busquets Business Advisor es
continuar creixent | aconseguir mantenir o incre-
mentar la qualitat dels serveis que oferim als nos-
tres clients. També ens agradaria tenir l'oportuni-
tat d'ampliar fronteres i fer nous contactes d'ambit
internacional.



